FICHE OUTIL : TECHNIQUE DU VRAI/FAUX

Objectifs :

·  Mobiliser et restituer les savoirs et savoir-faire développés en entreprise
· Convaincre, argumenter, s’exprimer avec aisance devant des pairs
Déroulement
· Chaque élève présente à la classe trois affirmations, préparées préalablement,  sur son vécu de stage : deux vraies et une fausse.  

· Les autres élèves disposent de quelques minutes pour le questionner afin de tenter de déceler le vrai du faux...
Intérêt pédagogique
· Cet exercice, outre son coté divertissant, permet de valoriser chaque élève. Celui-ci doit en effet trouver des éléments inhabituels ou des faits qui caractérisent son expérience.

· Chacun s’efforce de mettre le maximum de vraisemblance dans les affirmations. Idéal pour des vendeurs…

Exemple 

· Un élève de baccalauréat professionnel vente, qui a effectué une période de formation en milieu professionnel dans une concession automobile, présente les trois affirmations suivantes :

· J’ai vendu une voiture

· J’ai téléphoné à 50 prospects pour les inviter à une journée « portes ouvertes »

· J’ai livré, seul, une voiture neuve à un client.

· Les autres élèves questionnent leur camarade afin d’identifier les activités réellement réalisées de celle qui a été inventée.
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